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EE-Strom gut verkauft

Die Direktvermarktung des erzeugten Griinstroms ist ein lukratives
Geschift. Aber private Stromhéndler sollten einige Tiicken beachten.

Das Erncucrbare-Energien-Gesetz (EEG) bietet
eine verlissliche Grundlage fiir Investitionen in
erneuerbare Energien. Insbesondere durch die
verbindliche Einspeisevergiitung iiber ecinen be-
stimmten Zeitraum ist die Errichtung von Windtur-
binen, Biogasanlagen und Solarparks wirtschaft-
lich sehr gut zu kalkulieren. Dabei darf jedoch
nicht aus den Augen verloren werden, dass das
EEG nicht auf eine dauerhafte Forderung erneu-
erbarer Energien ausgelegt ist. Viclmehr dient es
der Markteinfilhrung dieser Energieformen. Das
Gesetz soll ,,mittel- und langfristig Wettbewerbs-
fahigkeit im Energiebinnenmarkt erreichen®, heiflt
es in der Gesetzesbegriindung. Demnach rechnet
die Regierung damit, dass erneuerbare Energien
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irgendwann auch ohne eine entsprechende For-
derung wirtschaftlich betrieben werden und am
Markt bestehen konnen.

Dircktvermarktung im EEG

Um die Betreiber bereits heute an die entspre-
chenden Mechanismen heranzufiihren, findet sich
im EEG 2009 mit § 17 cinc Regelung, die es An-
lagenbetreibern erméglicht, aulerhalb des EEG ih-
ren Strom direkt zu verkaufen. Eine entsprechende
Méglichkeit gestattete auch das EEG 2004, jedoch
gibt es seit der Novelle im Jahr 2009 bindende ge-
setzliche Regelungen fiir die sogenannte Direktver
marktung. Diese Vorschriften sollte ein Anlagenbe-
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treiber zwingend kennen und beachten, wenn er
iiberlegt, den Strom aus seiner Anlage nicht direkt
an den abnahmeverpflichteten Netzbetreiber abzu-
geben, sondern diesen Strom an einen Stromhind-
ler oder sonstigen Interessenten zu verkaufen.

Einige Akteure, die hier zurzeit agieren, nut-
zen die Direktvermarktung und den Ankauf von
Strom aus erneuerbaren Energien, um fiir sich oder
andere das sogenannte Griinstromprivileg nach
§ 37 Abs. 1 Satz 2 EEG nutzbar zu machen. Diese
Akteure bieten Stromversorgern an, dass sie ihnen
mehr als 50 Prozent ihres Stroms aus erneuerbaren
Energien zur Verfiigung stellen. Dies fiihrt dazu,
dass die Stromversorger von der Zahlung der EEG-
Umlage an den Ubertragungsnetzbetreiber befreit
werden. Ob dieses Geschiiftsmodell vor dem Hin-
tergrund der anstehenden Novellierung des EEGs
zukunftsfihig ist, erscheint aber fraglich.

Wer einen solchen Vertrag dennoch mit einem
Interessenten schlieBen will, sollte einige Hinweise
beachten: Es muss eine klare Regelung dariiber ge-
ben, wann das Ankaufsrecht auf Seiten des Strom-
kiufers besteht. Zudem muss der Antrag auf Di-
rektvermarktung nach § 17 EEG fristgerecht beim
Netzbetreiber eingehen. Ist dies nicht der Fall, hat
dies Auswirkungen auf die EEG-Vergiitung, die
schlimmstenfalls fiir einen Monat entfallen kann.

Das EEG gestattet es auch, dass der Strom aus
der Anlage anteilig direkt vermarktet wird. Der
Anlagenbetreiber kann einen bestimmten Prozent-
satz des Stroms aus seiner Anlage an einen Drit-
ten abgeben. Uberlisst er dem Dritten oder einem
von ihm abhingigen Dienstleister die Bestimmung
dieses Anteils, ist bei einer Uber oder Unterschrei-
tung dieses Prozentsatzes nicht ausgeschlossen,
dass der gesamte EEG-Vergiitungsanspruch fiir
den Vermarktungszeitraum verloren geht. Hier be-
darf es sicherer Regelungen, wie die Vermarktungs-
option ausgestaltet wird.

Der Vermarkter des Stroms hat grundsitzlich
grofes Interesse daran, dass die Anlage und der da-
mit erzeugte Strom dauerhaft verfigbar ist. Gera-
de im Hinblick auf das Griinstromprivileg will der
Stromvermarkter sicherstellen, dass er seinen Kun-
den einen ausreichenden Anteil von Griinstrom
zur Verfiigung stellen kann. Gerade bei Wind- und
Solaranlagen ist die Aufrechterhaltung vereinbar-
ter Strommengen jedoch problematisch, denn der

Stromertrag hiingt von der schwankenden Verfiig-
barkeit der Wind- und Solarenergie ab. Der Anla-
genbetreiber sollte sich daher nicht dazu verpflich-
ten lassen, seinem Vertragspartner eine festgelegte
Energiemenge zu liefern.

Sofern der Ankiufer des Stroms auf eine Haf-
tung des Anlagenbetreibers fiir schuldhaft nicht
erbrachte Stromlieferungen besteht, ist insbeson-
derc auf eine Begrenzung der Haftung zu achten.
Denn zum einen muss der Betreiber damit rechnen,
dass der Stromhindler anderweitig Griinstrom zu
einem weit hheren Preis ankaufen muss, um fiir
seine Kunden das Griinstromprivileg sicherzustel-
len. Zum anderen wire auch denkbar, dass der
Stromhiindler nicht mehr sicherstellen kann, dass
ihm oder seinen Kunden das Griinstromprivileg er-
halten bleibt. Daraus konnen erhebliche wirtschaft-
liche Schiiden fiir den Hindler resultieren, die sich
in hohem MaRle auf den Anlagenbetreiber iibertra-
gen konnen, wenn dieser unbegrenzt haftet.

Griinstromprivileg konnte wegfallen

Der Vertrag zur Direktvermarktung sollte zudem
unbedingt ¢in Anpassungsrecht oder eine Kiindi-
gungsklausel beinhalten, denn mit der diesjihrigen
Novellierung des EEG diirfte das Griinstromprivi-
leg entfallen. Damit wiirden sich die Rahmenbedin-
gungen fiir Direktvermarktung dndern.

Diese Hinweise sind nur einige grundsitz-
liche Anmerkungen zur Gestaltung eines Ver
trags iiber die Direktvermarktung. Die oftmals
nicht unerfahrenen Stromkiufer wie etwa grofe
Stadtwerkeverbiinde legen regelmiBig Standard-
Vertragsentwiirfe vor, die jedoch im Interesse der
Windparkbetreiber auf jeden Fall angepasst werden
miissen. Da mangethafte Vertriige schwerwiegende
Konsequenzen nach sich ziechen kénnen, ist eine
rechtliche Beratung bei der Direktvermarktung in
jedem Fall ratsam. 2
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Studiengang Renewable Energy Finance an der Frankfurt School

Wer in der Finanzierung der erneuerbaren Energien — ob auf Seiten einer Bank, einer Kanzlei oder

eines Projektentwicklers ~ erfolgreich sein will, muss Gber tief gehende Kenntnisse aus den betroffenen
Bereichen verfiigen. Unser berufsbegleitender Studiengang verfolgt genau diesen interdisziplinaren Ansatz
und vermittelt die Kompetenzen, auf die die Institutionen in diesem Markt dringend angewiesen sind.

® Davuer: 12 Monate, 30 Prasenztage (Freitag + Samstag)
8 Hochkaratige Dozenten aus Wissenschaft, Banken, Kanzleien und Projektentwicklung
m Abschluss: Zertifikat Renewable Energy Finance Manager

(Frankfurt School of Finance & Management)

Weitere Informationen unter:
www.frenkfurt-school de/renewable



